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para a fileira da aveleira

A Corylus, Associacdo Nacional de Promocgéo da Aveleira, realizou no inicio de julho o Il Open Day

“A Cultura da Aveleira”, na Quinta da Aveld, Castelo Novo, no concelho do Fundao. Gestdao do Solo

e Fertilizacdo na Aveleira, Sanidade, Mecanizacdo do Avelanal, Organizacdo da Produc¢édo no Chile,

a mesa-redonda - Oportunidades de negécio para a fileira, foram os temas que fizeram parte da iniciativa.
O final do dia ficou preenchido com a visita de campo a Quinta da Avela.

Momento da sesséo de abertura do Il Open Day A Cultura da Aveleira

A Corylus, Associagdo Nacional de Promogdo da Aveleira, é uma
jovem associagdo, constituida durante o ano de 2023, que tem por
objeto promover e desenvolver a fileira da aveleira. Rui Droga, pre-
sidente da Corylus, realca que um dos principais objetivos do Open
Day é aumentar o conhecimento sobre a aveleira. “Ha muita falta de
informacao técnica, porque a cultura esteve ‘abafada’ com os outros
frutos de casca rija, que sempre tiveram mais palco. A améndoa, a
castanha e, mais recentemente, o pistacho tém recebido mais aten-
¢do, deixando a aveleira como o parente pobre dos frutos de casca
rija”, sublinha Rui Droga.

Rui Droga, presidente da Corylus
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Com a cria¢do da Corylus, a associag¢do visa mudar esta
realidade e dar a aveleira o destaque que merece.

Rui Droga destacou também os beneficios da aveld, acreditando

que apesar do longo caminho a percorrer, “a aveleira pode ocupar
um lugar de maior relevancia no setor dos frutos de casca rija”.

A mesa-redonda sobre as Oportunidades de Negécio
para a fileira da Aveleira contou com a moderag¢ao de
Paulo Gomes, diretor da Revista Voz do Campo e com
a participacdo de Nuno Serra - secretario-geral da
Confagri, Carlos Silva - vice-presidente do CNCFS,
Gong¢alo Andrade - presidente da Portugal Fresh e
Anténio Saraiva - diretor executivo da Portugal Nuts.

= s s a g

Nuno Serra, secretério-geral da Confagri
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Nuno Serra, secretario-geral da Confagri, comegou por expressar
o seu agrado ao acompanhar o inicio da Corlyus. O dirigente
reforgou que a unido e a cooperagao sdo os principios fundamen-
tais para se alcangar uma maior competitividade no mercado e
facilitar a comercializagdo dos produtos. O secretario-Geral da
Confagri destacou ainda que, “embora as quantidades produzi-
das no Norte do Tejo ainda estejam longe dos grandes players
mundiais, temos produto de boa qualidade (...). A qualidade do
produto € um ponto de partida para a criagdo de valor”.

Nuno Serra sublinhou que o investimento é crucial para o desen-
volvimento do setor da aveleira. Este investimento ndo deve partir
apenas dos beneficidrios, mas também deve ser estimulado pelo
apoio publico.

No final da sua intervengdo, o secretério-geral, comparou o racio
de associacdo em Portugal com o de Espanha, apontando que,
enquanto em Portugal o racio € de 20%, em Espanha 69% do
Produto Interno Bruto passa por cooperativas. “Isto € outro défice
estrutural do nosso setor: € preciso juntar mais para conseguirmos
competir de igual para igual”, terminando ao mesmo tempo que
“a fileira da aveleira tem todo o potencial para ter uma histéria”.

Carlos Silva, vice-presidente do CNCFS

Por sua vez, Carlos Silva iniciou a sua intervengdo explicando a
missdo do CNCFS, que envolve a colaboragdo com varias orga-
nizacoes no setor dos frutos secos. Esta colaboragio visa fortale-
cer a producdo e comercializagdo dos frutos secos em Portugal.
Sobre as oportunidades do setor da avela, Carlos Silva relembrou
a visita de 2018 a sede da Ferrero (em ltalia) um dos maiores
players do mercado mundial da aveld. “A Ferrero é a segunda
maior empresa de chocolates do mundo, a seguir & Nestlé”, des-
tacou. Durante a visita, foi possivel aprender com os melhores

sobre produgdo, compra e venda de avelds.

Produgdo Mundial de Avelas por Pais
Outros
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A Turquia lidera a produgdo mundial com 65%, seguida
pela Itdlia com 11%, Azerbaijao com 5%, e os restantes
19% distribuidos por outros paises.

Um ponto crucial observado na visita foi a organizagao dos pro-
dutores italianos. Nenhum produtor com menos de 10 hectares
possui méquinas préprias, em vez disso, trabalham em agrupa-
mentos de produtores para adquirir os equipamentos necessarios
e recebem assisténcia técnica das cooperativas ou associagdes.
“A Ferrero compra praticamente toda a avela disponivel no mer-
cado mundial e oferece formagdo aos técnicos das cooperativas,
garantindo um contrato de escoamento de produto por vinte
anos”, explicou Carlos Silva. Atualmente, entre os frutos secos
representados pelo CNCFS, a aveld e o pistacho sdo as culturas
com menor area, mas com grande potencial de crescimento e
rentabilidade. “A cultura da aveld tem um enorme potencial de
mercado e de rentabilidade para o agricultor”, afirmou.

Ao abordar a questdo do investimento, Carlos Silva sublinhou
que este deve ser definido pelo investidor e ndo por decreto. “E
importante que o poder politico ouga as confederagdes, orga-
nizagdes, cooperativas e centros de competéncias, adaptando
a legislacdo as necessidades do setor (...), se fizer isso, ja esta
a ajudar muito”, apela, sublinhando “se j& temos uma série de
problemas como as pragas, doencas, falta de dgua, o mercado,
temos de ter condigbes e ferramentas para poder trabalhar”.

Gongalo Andrade, presidente da Portugal Fresh

J& Gongalo Andrade partilhou o caminho que a Portugal Fresh
tem percorrido no setor das frutas e legumes. “A Portugal Fresh,
com as suas empresas em apenas 13 anos de atividade, as
exportages triplicaram, passando de 780 milhdes de euros em
2010 para 2.303 milhdes de euros em 2023 (...). Os nlmeros
falam por si, em termos da dindmica do setor”, considerou.
Para Gongalo Andrade, a chave para identificar oportunidades
de mercado esta em compreender as dindmicas dos consumido-
res. “A maior percentagem de crescimento dos consumidores a
nivel mundial até 2100 ocorrerd nos préximos 12 anos (...). Isto
é muito relevante, porque este crescimento serd impulsionado
pelas novas geragGes, que tém um cuidado maior com dietas
equilibradas e saudaveis, onde os frutos secos desempenham
um papel importante”, realgou. Embora a oferta atual de ave-
las em Portugal ndo seja muito grande, ha uma oportunidade
significativa se os produtores forem estratégicos na selegdo
dos clientes. “Convém sermos muito cirdrgicos na selecdo dos
clientes”, aconselhou.
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O presidente da Portugal Fresh acredita fortemente na
diferenciagcdo dos produtos portugueses como uma estra-
tégia para se destacaram no mercado global. “Portugal
é o Unico pais na Unido Europeia que tem influéncia
atlantica na nossa latitude, similar a parte da Califérnia
com influéncia do Pacifico”, justifica. Esta caracteris-
tica Unica deve ser aproveitada para vender os produ-
tos portugueses, que ja sdo valorizados em mercados
como os paises nérdicos.

O responsavel reconhece que a concorréncia no mercado global
é feroz e que € crucial conhecer bem os mercados onde se quer
estar presente. “Temos de nos focar no valor acrescentado do
produto para o pafs que esteja disposto a pagar”, afirma, ressal-
tando a importancia de trabalhar arduamente para entender as
particularidades dos mercados alvo.

Durante a sua intervengdo, Gongalo Andrade lancou o desafio a
Corylus, convidando a Associagdo a participar na Fruit Attraction
em Madrid, de 8 a 10 de outubro, pois é uma “oportunidade
dnica para promover as frutas e legumes e estabelecer contactos

importantes no setor”.

Anténio Saraiva, diretor executivo da Portugal Nuts

Também presente na mesa-redonda, Anténio Saraiva, diretor exe-
cutivo da Portugal Nuts, salientou que os frutos secos sdo adap-
taveis a quase qualquer regime alimentar, exceto para pessoas
alérgicas. O setor tem investido globalmente em estudos cien-
tificos para apoiar os beneficios de salde associados aos seus
produtos. “O setor tem investido globalmente em fundamenta-
¢do para aquilo que diz, para que ndo sejam generalidades, mas
factos que tenham origem em estudos cientificos publicados”,
afirmou Anténio Saraiva.

De acordo com o diretor executivo, ndo é apenas o volume de
producdo que importa, mas também o valor que os produtos
podem alcancar.
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“Ndo temos de ter medo do pequeno (...). Ndo é sé o
volume que é importante, mas o valor”, disse Anténio
Saraiva. Embora, Portugal tenha apenas 701 hectares
de avel, é crucial encontrar consumidores dispostos a
pagar um preco justo pela qualidade e histéria dos pro-
dutos portugueses. “Devemos ser ambiciosos na histé-
ria, no propdsito e no valor que pedimos”, aconselhou.

Um dos grandes desafios mencionados por Anténio Saraiva € a
discrepancia entre os pregos pagos pela producdo e os pregos
no mercado. “No linear os consumidores continuam a pagar
precos como se a deflacdo dos precos a produgdo ndo tivesse
existido. E importante que a grande distribuigdo tenha também
esse papel de ajudar a produgdo a aumentar o consumo. Esse
é o grande desafio mundial dos frutos secos: aumentar o seu
consumo, nomeadamente a améndoa, porque o consumo caiu
muito depois do covid”, considerou ainda. Anténio Saraiva usou
o exemplo do sucesso da produgdo de améndoas em Portugal
para ilustrar o potencial da fileira da aveleira. “Porque existe este
‘milagre’ da améndoa em Portugal? Porque em primeiro lugar
havia terras disponiveis, havia o recurso dgua, oportunidade para
a diversificacdo cultural, capacidade de investir e a experiéncia
de Espanha”, argumentando que Portugal tem a oportunidade
de servir mercados no Norte da Europa e ser uma alternativa a

améndoa da Califérnia”.

Saliente-se que a Revista Voz do Campo foi media
partner e transmitiu em direto o 1l Open Day “A Cul-
tura da Aveleira”. Reveja a transmissdo:

Recorde a grande entrevista a Corylus publicada na
edicdo de maio de 2024:




